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Breves dicas sobre marketing digital,vendas e persuasao.

Paulo Victor Magalhédes
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Cap 1

Muitos falam por ai que o mercado ¢ uma
receita magica para

ganhar milhdes e milhoes de reais e o que mais
me entristece sao as mentiras

contadas por gurus que chegam com essas
[Grmulas e métodos. Sim, eles tem uma

certa autoridade e poder de persuasao sobre
seus seguidores e clientes mas o

que eles nao lalam ¢é que o marketing ¢ s6 um

caminho, o digital também.
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Quando falamos de Marketing Digital, nos
lembramos apenas de

menltorias e cursos que sao vendidos em
platalormas de vendas mas, quero

provocar um pensamento em voce.
Pergunte-se: As empresas nao lucram com
marketing digital?

Olha, vou te contar a realidade. Te contarei a
verdade. Tudo

isso que tem um grande embelezamento na
verdade ¢ um canal de comunicacio.

Canal de comunicacao esse que com as
estratégias corretas,

le faz sim ganhar muito dinheiro.

Mas o que ¢ muito dinheiro pra vocé?

O que ¢é riqueza para vocé?

Acredito que o conceito de riqueza, hoje em dia,
Se)a

felicidade e ter boas noites de sono.
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Cap 2.
Mas quais estratégias te fazem ter sucesso no

mercado?
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Bem,ndao me considero um expert. Estou longe
disso.

Mas em meus dois lancamentos que pude sim
ler um bom ganho,

garanto que meu segredo foi o engajamento e
atencao ao meu publico.

A interacdo com as pessoas que te dao atencao ¢
0 que pode

le gerar mais resultado. Pois a conexdao com uma
pessoa,mesmo que virtualmente,

pode te gerar um grande amigo ou um grande

cliente.
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E esse networking se fortalece quando vocé
cuida bem desse

seguidor, dessa pessoa que sempre esta de olho
no que voceé faz pois voceé

conseguliu a conquistar.

Mas o que muita gente nao sabe ¢ como
converter esse

seguidor em um cliente.
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Cap 3

“Quem tem boca,vai a roma.”
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De fato, 0 que conquista qualquer coisa ¢ a
comunicacao.

(Quando sabemos nos comunicar, podemos
conquistar novos
amigos,namorado,namorada,passar

em uma entrevista de emprego e até mesmo
lechar grandes negocios e vendas
surpreendentemente valorosas.

Quando criamos o primeiro contato com um
seguidor,criamos um

vinculo de audiéncia que pode resultar em um
vinculo de empresa para cliente.

Para chegarmos a esse processo devemos entao
entender o

unil de vendas.
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Primeiro,vocé vai chamar atencao de alguma
[orma, para teu

publico e logo ap6s se inicia uma conversa.
Chamamos o seguinte processo de

leads, mas precisamente gosto de chamar de
venda potencial. Essa conversa ¢ a que
determinard tudo, para

entdo identificar uma dor de seu cliente,um
problema aparente e cabe a vocé que

vende alguma coisa apresentar a solucio em

uma venda.
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Veja bem, um vendedor de maca por exemplo
leria que aos

gritos chamar a atencio, logo alguém acha
engracado e puxa assunto com 0

vendedor.

E logico de pensarmos que se alguém comprou
uma maca,este
alguém esta com fome mas nio ¢ sempre assim.

O segredo estd na geraciao de vontade.
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Cap 4

Interatividade gera engajamento com o publico.
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Uma boa conversa gera uma venda. Se eu te
contar que toda

venda ¢ igual, vocé acredilaria?

A questao ¢é que o poder de persuasao pode
definir tudo.

Aconselho que imagine uma venda como uma
linha reta de inicio

e [im e basta vocé caminhar por esta linha que
conseguira fechar a venda.

Porém existe um papo sobre o jogo de futebol da
quarta

[eira, existe a conversa sobre o episodio de uma
série e um capitulo novo de

uma novela. Gerando assim,quando se trata de
uma pessoa ruim de persuasio, uma

falta de interesse no seu cliente.
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Saiba imaginar como uma cobra preparando um
hote, essa cobra

ao rastejar por uma linha reta em zigue zague
ira sempre chegar a sua presa.

Dé o bote. Saiba interagir e venda mais.
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